איורים להצעה וקיבול
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סיטואציה 1





הערות:


אם צד א' פנה לצד ב' בפניה/הזמנה לעולם השלב הבא לא יהיה כריתת חוזה, כיון שלא בוצעה כאן שום הצעה.


צד ב' יכול לחזור לצד א': או עם הצעה (ואז מתחילים לעבור לתרשים זרימה השני), או עם דחייה לפניה, או עם הזמנה משלו.





סיטואציה 2





עדיין חושב על זה. שותק. לא קיבל ולא דחה
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קיבול בשינוי





נכרת חוזה
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הצעה רגילה





מקרא:     �





הצד שביצע        הפעולה


את הפעולה





ב





ההצעה מקובלת אבל בתנאים שונים. המחוקק קבע שקיבול בשינוי שווה להצעה חדשה. עכשיו צד א' צריך לקבל (ללא שינוי) את ההצעה הזו ורק אז נכרת חוזה. החוזה הוא ההצעה הראשונה בתוספת השינויים של צד ב'





קיבול
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חרטה





צד א' לא יכול להתחרט לאחר שצד ב' כבר קיבל את ההצעה ולכן במקרה הזה נכרת חוזה
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צד א' יכול להתחרט כל עוד לא בוצע קיבול ע"י צד ב'. במקרה הזה א' התחרט ולכן לא נכרת חוזה
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כיון שצד ב' דחה את ההצעה, צד א' גם כן לא מחויב אליה ולכן למרות שצד ב' קיבל אותה אח"כ, צד א' עדיין יוכל להתחרט. במקרה הזה לא נכרת חוזה








דחייה: פ"ד נווה עם נגד יעקובסון – 


אדם א' מציע הצעה לב'. ב' מנסה למנהל מו"מ קשוח וכחלק ממנו הוא טורק את הדלת בעצבים כדי להראות את "סלידתו" מההצעה. ב' ראה בזה רק טקטיקה של מו"מ ולא כדחייה סופית. לאחר כמה זמן ב' חזר לא' עם הסכמה להצעה אבל א' כבר לא רצה אותה וכיון שמשתמע ממעשיו של ב' שהוא דחה את ההצעה, גם א' לא היה מחויב אליה יותר. אם ב' היה אומר בצורה יותר נינוחה שהוא לא כלכך אוהב את המחיר, אז לא היה יכול להתפרש שהוא דוחה את העסקה ואז החוזה כן היה יכול להכרת.








כיון שצד ב' דחה את ההצעה, למרות שהצעה עדיין תקפה, הדחייה מבטלת את ההצעה ולכן אם צד ב' מקבל את ההצעה לאחר הדחייה שלו בתוך התקופה וצד א' מתחרט לא נכרת חוזה
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צד א' לא יכול להתחרט כל עוד ההצעה תקפה. 


צד א' יכול לעשות שמיניות באוויר, לנסות לשנות את ההצעה או לבטל אותה, אבל אם צד ב' קיבל אותה בתוך התקופה נכרת חוזה
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צד א' לא יכול להתחרט לאחר שצד ב' כבר קיבל את ההצעה ולכן במקרה הזה נכרת חוזה
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 ההצעה החדשה נחשבת הצעה רגילה שלא תחומה בזמן. ולא רק זה אלא שצד ב' יכול להתחרט ולהסכים להצעה המקורית (הבלתי חוזרת) של צד א', כל עוד צד א' לא קיבל את ההצעה החדשה של צד ב', רק כאשר יש קיבול ללא שינוי נכרת חוזה





סיטואציה 3 





עדיין חושב על זה. שותק. לא קיבל ולא דחה
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הצעה בלתי חוזרת





הצעה בלתי חוזרת – לפעמים יש הצעות שטומנות בחובן בדיקות של אנשי מקצוע וכו', לא סביר שהקונה ירצה להשקיע ישר את הכסף שלו בבדיקה כי המציע יכול להתחרט כל שניה. לכן יש הצעה בלתי חוזרת שהיא מתוחמת בזמן ("ההצעה תקפה לחודש הקרוב"). זה מראה רצינות ובטחון כלפי הקונה. האדם שמקבל את ההצעה יכול לבדוק בלב שקט את ההצעה ללא אפשרות של המציע להתחרט.


2 דרכים להפוך הצעה לבלתי חוזרת:


לתחום אותה בזמן כלשהו.


לכתוב שהיא בלתי חוזרת (ואם אני לא תוחם אותה בזמן אז יש את הגדרת הזמן הסביר)






























































